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Das Unternehmen 

Bei Prolit sind derzeit weit über 20.000 Titel aus 127 Verlagen 
lieferbar, jährlich gelangen über 3.000 Novitäten und Nachauflagen 
zur Auslieferung.

Prolit liefert überwiegend Independent-Verlage mit den 
Schwerpunkten Reisebuch, Belletristik, Sachbuch, Fachbuch, 
Kinderbuch, aber auch Verlage/Unternehmen mit dem 
Schwerpunkten EDV und Neue Medien aus.

Prolit:
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Die Ziele 

Mit dem ‚Prolit-Partner-Programm' wird die partnerschaftliche 
Kooperation zwischen den bei Prolit ausliefernden Verlagen, deren 
Verlags-Fachvertretungen, der Verlagsauslieferung Prolit und den 
Buchhandlungen weiter verbessert. 

Ziel dieser Kooperation ist die Unterstützung des Sortiments in 
seinen Bemühungen um die Vielfalt des inhaltlichen Angebots. Auch 
eine vielfältige Struktur von unabhängigen Verlagen und 
Buchhandlungen soll erhalten und gestärkt werden.

Prolit: Das Prolit-Partner-Programm
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Grundlagen 

Die Verlage und ihre Verlags-Fachvertretungen werden die 
Buchhandlung im Rahmen ihrer Möglichkeiten bei Vertreterbesuchen, 
Leseexemplaren, Informations- und Deko-Material, Aufnahme in die 
Informationsverteiler sowie bei Aktionen und Veranstaltungsangeboten 
berücksichtigen.

Die Verlagsauslieferung Prolit leistet u.a. durch verlagsübergreifende 
Fakturierung und gebündelte Lieferung ihren Beitrag zu einem 
rationellen und kostengünstigen Warenbezug. Sie ermöglicht darüber 
hinaus Rationalisierungen in Wareneingang und Buchhaltung der 
Buchhandlung und stellt die dazu erforderlichen elektronischen 
Informationen kostenlos bereit.

Die Buchhandlung leistet ihren Beitrag durch Zusammenarbeit mit
den Verlagen, den Verlags-Fachvertretungen und der Prolit 
Verlagsauslieferung. Sie beabsichtigt, auf der Basis der hier 
vereinbarten Konditionen, diese Zusammenarbeit zu intensivieren.

Prolit: Das Prolit-Partner-Programm
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Leistungen - Die Kern-Elemente

Vereinbarung von Festkonditionen (in der Regel 40 % plus Partie, 30 
Tage Ziel)

Zusätzlich 30 Tage Valuta bei elektronischer Bestellung über IBU oder 
WEBLINE für Händler

Zusätzlich 2 % Skonto bei vorfristiger Zahlung über BAG

Kulanzremission von 10 % des Vorjahresbezuges ohne 
Bearbeitungsgebühren

Prolit: Das Prolit-Partner-Programm
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Leistungen - Die ‚On-Top'-Elemente

Verlagsübergreifende Fakturierung und Lieferung von derzeit 127 Verlagen: 
Eine Rechnung, eine Sendung, somit Vermeidung von Kleinsendungen

Verlagsübergreifende Bündelung auch bei der Lieferung von Novitäten und 
Nachauflagen an 35 Terminen pro Jahr, Vermeidung von Kleinsendungen 

Auf Wunsch Lieferung im Rahmen der Prolit-Versand-Programme, diese sind für 
95 % aller Buchhandlungen gleich günstig oder günstiger als 
Bücherwagendienst

Auf Wunsch zeitgesteuertes Bestellparken

Auf Wunsch Übermittlung elektronischer Lieferscheine/Rechnungen (ELS) über 
IBU oder KNV

Auf Wunsch Übermittlung der Rechnungen vorab als PDF

Auf Wunsch kostenlose Nutzung des internetbasierten Informationssystems 
‚WEBLINE für Händler'

Prolit: Das Prolit-Partner-Programm
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Voraussetzungen für den Handel 

Voraussetzung für die vereinbarte Festkondition ist die Bereitschaft 
der Buchhandlung, im erforderlichen Turnus die Verlags-
Fachvertretung zur Beratung zu empfangen und einen Reiseauftrag 
zu erteilen.

Voraussetzung für die vereinbarte Remissionsregelung ist eine 
mindestens sechsmonatige „Verweildauer“ der Bücher im Sortiment. 
Für Reiseführer gilt eine „Verweildauer“ bis zum Erscheinen der 
Neuauflage. Ware, die (z.B. für Lesungen, Aktionen) von vornherein 
mit RR bezogen wurde ist von der „Verweildauer-Regelung“ ebenso 
ausgenommen wie Saisonartikel (z.B. Kalender). Auch diese werden
bei der Ermittlung der Remissionsquote jedoch mitgerechnet.

Prolit: Das Prolit-Partner-Programm
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Grundlagen 

Die Zahl der Liefertermine ist frei zu wählen. Die Bandbreite geht 
dabei von einmal monatlich bis zweimal wöchentlich.
Je Liefertermin entsteht verlagsübergreifend nur eine Rechnung/eine 
Sendung.
Alle Bestellungen werden ins Parken einbezogen. Bestellungen auf
lieferbare Titel (Lagerergänzungen) ebenso wie 
Bestellungen/Vormerkungen von Nachauflagen, die kurzfristig am 
Lager fehlten und Novitätenvormerkungen.
Ausnahmen gibt es nur, wenn per Schnellschiene bestellt wird oder 
ausdrücklich sofortige Lieferung gewünscht wird.
Prolit erstellt für jede Buchhandlung auf der Basis der individuellen 
Bezugsdaten eine individuelle Auswertung und empfiehlt eine 
maßgeschneiderte Parkvereinbarung. 

Prolit: Das Parkmodell Superpark
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Das Kostensparmodell 

Ab einer Sendungsgröße von 12 kg werden die Versandkosten mit einem 
Kilopreis berechnet. Die Kosten von Bücherwagendiensten und Paketdienst 
werden somit vergleichbar. 
Prolit berücksichtigt bei der Kalkulation der Versandkosten, dass bei allen
Sendungen, die nicht mehr über die Bücherwagendienste laufen, bei Prolit die 
Abholgebühren entfallen. Diese Ersparnis wird an die Kunden weitergegeben
Das Modell:

Prolit: Versandmodelle

2–3 TageStaffel der Bücher-
wagendienste

per Bücherwagendienstbis 12 kg

Über 90% 1 Tag0,21 ú je kgper DPD
(Packstücke bis 25 kg)

Ab 12 kg

1-2Tage1,35 úper Post bis 1 kg

1–2 Tage0,85 úBüchersendungenbis 500 g

LaufzeitKostenanteil der 
Buchhandlung

VersandwegGewicht
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Das »Immer-Schnell und oft-auch-günstig-Modell«

Zielgruppen
 Kleine Buchhandlungen (für Buchhandlungen mit einem Zufuhrpreis der 

Bücherwagendienste von ca. 0,40 ú ist dieses Modell nicht nur immer 
schnell, sondern auch fast immer kostensparend). 

 Buchhandlungen, die alle Sendungen immer schnell haben wollen (auch 
wenn dabei in manchen Bereichen evtl. höhere Kosten – als z.B. bei den 
Bücherwagendiensten – entstehen können).

Das Modell:

Prolit: Versandmodelle

2,50 úper DPDbis 3 kg Über 90% der 
Sendungen 1 Tag

3,00 úper DPDbis 12 kg

0,21 ú je kgper DPD (Packstücke bis 25 
kg)

ab 12 kg

1-2 Tage1,35 úper Post bis 1 kg

1–2 Tage0,85 úBüchersendungenbis 500 g

LaufzeitKostenanteil der 
Buchhandlung

VersandwegGewicht
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WEBLINE

Prolit: Sonstige Dienstleistungen

WEBLINE ermöglicht dem Buchhändler alle ihn betreffenden 
Vorgänge aller bei Prolit ausliefernden Verlage für einen Zeitraum 
der letzten vier Wochen einzusehen.

WEBLINE bietet
 eine Bestellmöglichkeit: Bestellungen können direkt erfasst und gesendet 

werden, 
 die Wahlmöglichkeit, ob der erfasste Auftrag direkt an die Auslieferung 

übermittelt werden soll oder erst an den zuständigen Vertreter
 und die aktuellen und historischen Daten der Bezüge/Vormerkungen 

und Retouren der Buchhandlung 
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Das Unternehmen 

Brockhaus/Commission:

Bei Brockhaus/Commission sind derzeit über 35.000 Titel aus 68 
Verlagen lieferbar, jährlich gelangen knapp 5.000 Novitäten und 
Nachauflagen zur Auslieferung.

Brockhaus/Commission liefert ein gemischtes Portfolio von 
konzernunabhängigen, mittleren Verlagen mit unterschiedlichen 
Programmschwerpunkten aus. Speziell zu Themenbereichen 
zusammengefasst sind homogene Verlage/Unternehmen mit den 
Schwerpunkten Wissenschaft (aus unterschiedlichen Fachgebieten) 
und Esoterik/Grenzwissenschaften.
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Faktur- und Versandgemeinschaften

Verlagsübergreifende Fakturierung und Lieferung: Eine Rechnung, 
eine Sendung, somit Vermeidung von Kleinsendungen

 ausgewählte Verlage, ausgewählte Handelskunden:
- Aurora Verlagskooperation
- Verlage Aquamarin, Joy, Koha, Schirner, Via Nova, VAK

 ausgewählte Verlage, alle Handelskunden:
- Orell Füssli Verlag, Verlag Pro Juventute/Atlantis, VDF Hochschulverlag,

Offizin Verlag
- Area Verlag, Moments Verlag
- Wilhelm Fink Verlag, Ferdinand Schöningh Verlag
- AT Verlag, Atmosphären Verlag 
- Campus Verlag, Murmann Verlag, Gerling 
- Narr Verlag, Francke Verlag, Attempto Verlag
- UTB-Gruppe

Brockhaus/Commission
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Versandgemeinschaften

Verlagsübergreifende Lieferung: Eine Sendung, mehrere Rechnungen

 Terminorientiert:
- alle Brockhaus-Partnerverlage, definierte Wochentage
- individuelle Vereinbarungen zwischen Handelskunde und 

Brockhaus/Commission

 Wertorientiert
- alle Brockhaus-Partnerverlage, definierter summierter Auftragswert
- individuelle Vereinbarungen zwischen Handelskunde und 

Brockhaus/Commission

 Verlagsinitiiert 

- UTB und UVK bei speziellen Kunden mit entsprechender Vereinbarung 

zur Belieferung

Brockhaus/Commission
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Novitätenversandgemeinschaften

Verlagsübergreifende Lieferung: Eine Sendung, mehrere Rechnungen

 Terminorientiert:
- Ausgewählte Verlage, alle Kunden 

- z.B. Hans Huber Verlag, Hofgrefe Verlag

Brockhaus/Commission
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Bestell-und Lieferinformationssystem „online.brocom.de“

„online.brocom.de“ ermöglicht dem Buchhändler kostenlos eine 
zeitlich unbegrenzte Übersicht über seine individuellen Liefer- und 
Vormerkdaten bei seinen Verlagspartnern

Ab September 2006: Verlagsübergreifende Zusammenführung der 
elektronischen Bestellungen des Handels in einem Warenkorb. Es 
werden alle lieferbaren Titel der Auslieferungsverlage auf der 
Plattform „online.brocom.de“ präsentiert und können (auch auf Basis 
der Faktur- und Versandgemeinschaften) von dort kostenlos 
elektronisch bestellt und in der Folge verstärkt gebündelt werden.

Brockhaus/Commission
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Bündelungsmodelle

Tägliche verlagsübergreifende Bündelung 
Gemeinsame Auslieferung vieler Neuerscheinungen
Backlist auf Wunsch mit den Neuerscheinungen am 
Monatsende 

SoVa
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Partnerbuchhandlungen

Voraussetzung ist der Empfang von Vertretern der 
Partnerverlage und die Erteilung eines Reiseauftrages. 
Konditionen für Partnerbuchhandlungen:
 Immer Reiserabatt + 30 Tage Ziel
 Bei Vertreterbestellungen wird das Zahlungsziel mit dem Vertreter 

ausgehandelt
 Remissionen bis zu 10% des Vorjahresbezuges pro Verlag werden 

ohne Rückfrage und ohne Abzüge erteilt, wenn die Bücher 
mindestens 6 Monate in der Buchhandlung waren oder ohnehin RR 
vereinbart war

 Bei vorfristiger Zahlung über die BAG gelten 2% Skonto
 Die Bündelungsmodelle der SoVa gelten weiterhin

SoVa


